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SKUTECZNY
TRADE PLAN

WARSZTATY Z PRAKTYKIEM

O SZKOLENIU:

Szkolenie jest przeznaczone dla oséb, ktére pracujg (lub planujg prace) w Dziale TRADE
MARKETING, MARKETING, SPRZEDAZ. Na szkoleniu przedstawione bedzie zagadnienie
przygotowania skutecznego Trade Planu. Najwazniejszymi zagadnieniami poruszanymi na
szkoleniu bedzie obszar zwigzany z wyborem kryteriow i elementéw niezbednych majacych
doprowadzi¢ do przygotowania efektywnych dziatan Firmy dla jej klientéw. Na szkoleniu
zostang zaprezentowane praktyczne wskazowki dotyczgce przygotowania skutecznego
Trade Planu. Szkolenie ma charakter ,Best practice”.

KORZYSCI DLA UCZESTNIKOW:

Dla 0séb pracujgcych w Dziatach Trade Marketingu, Marketingu i Sprzedazy, bedzie to
przedstawienie najwazniejszych zagadnien dotyczgcych zbudowania skutecznego Trade
Planu.

e Od czego zaczyc?

e Co trzeba wiedzie¢?

e Jak zaplanowaé w czasie?

o Kogo zaangazowac?

o Jak doprowadzi¢ dziatania do finatu?

o Jak zobaczy¢, czy osiagnelismy sukces?

Przejdziemy przez proces budowy Trade Planu i podczas warsztatéw bedziemy go tworzyc.
TRENER:

Trener bedacy praktykiem biznesu, managerem w miedzynarodowych korporacjach, tworzyt
Trade Plany dla marek lokalnych i globalnych, w najwazniejszych kanatach sprzedazy.
Praktyczna wiedza i doswiadczenia skutecznych dziatan pokazg jak efektywnie budowac
Trade Plan.
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PROGRAM SZKOLENIA

MODUL 1
SKUTECZNY TRADE PLAN

o Trade Plan - dlaczego jest potrzebny i dla kogo?
e Elementy konieczne do zbudowania Trade Planu
e Etapyielementy Trade Planu
e Proces tworzenia Trade Planu

MODUL 2

CEL i STRATEGIA

e Cele firmowe i indywidualne
o Strategia firmy
o Strategia marki
e Strategia kanatowa
MODUL 3

RYNEK, MARKA | KONKURENCIJA

e Rynek

e Marka i kategorie

e Do kogo méwimy?

e Otoczenie konkurencyjne
MODUL 4

TWORZYMY TRADE PLAN

o Narzedzia Konsumenckie i Klienckie

o Jak wybrac¢ i dopasowac?

o Jakto dziata? - mechanizmy
MODUL 5

AKTYWACIJA | KOMUNIKACIA

o Aktywacja — dziatamy

e Komunikacja —wewnetrzna i zewnetrzna

o Sklep i pétka — mozliwosci i wybor
MODUL 6

EGZEKUCJA | POSTEWALUACIA

o Elementy sukcesu
o Postewaluacja

el: 22651 80 75, kom: 604 152 181, fax: 22 203 40 52,
www.certge.pl

ROZKLAD ZAJEC:

9:00 Rozpoczecie szkolenia
10:30 Przerwa kawowa
12:30 — 13:15 Obiad
15:30 Przerwa kawowa
17:00 Zakonczenie szkolenia

e-mail: info@certge.pl
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PROWADZACA:

Monika Michalska-Matusik

Praktyk biznesu, manager w miedzynarodowych
korporacjach FMCG, z doswiadczeniem w obszarze
Marketingu, Trade Marketingu i Sprzedazy.
Doswiadczenie zawodowe w Firmach Nestle,
Kompania Piwowarska i Coty.

Wieloletnie zarzadzanie markami lokalnymi i
globalnymi, w branzy spozywczej i kosmetycznej.
Wprowadzanie na rynek i rozwdj produktéw w
wielu kategoriach: pielegnacja, zapachy, napoje,
stodycze, w najwazniejszych kanatach sprzedazy.
Kreowanie dtugookresowych strategii brandowych,
jak i kanatowych.

Przygotowywanie plandw i narzedzi sprzedazowych,
prowadzenie miedzynarodowych projektéw
biznesowych. Tworzenie i implementacja proceséw
biznesowych. Rozwdj zespotdw marketingowych i
trade marketingowych.

Absolwentka Uniwersytetu Ekonomicznego w
Poznaniu, na kierunku Organizacja i Zarzadzanie.
Zainteresowania zawodowe — coaching i
komunikacja.

SZKOLENIE ZAMKNIETE

W przypadku zainteresowania tym
szkoleniem wigkszej liczby oséb z Panstwa
organizacji z przyjemnoscig przygotujemy
je dla Panstwa
w wersji szkolenia zamknietego.
Prosimy o kontakt:

Tel. 22 651 80 75
e-mail: anna.szuba@certge.pl

kom: 604 152 181,

fax: 22 203 40 52,

¥ CGE
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ORGANIZATOR:

Certified Global Education Sp. z 0.0. jest
firmag szkoleniowa od kilku lat obecng na polskim
rynku ktadaca nacisk na edukacje biznesowg
popartg certyfikatami. Dgzy do tego by byé
platformg szkoleniowg udostepniajgcg klientom
najwyzszej jakosci certyfikowane szkolenia ze
wszystkich dziedzin zaréwno w rozumieniu
funkcjonalnym biorgc pod uwage funkcje/dziaty w
organizacji jak i branzowym uwzgledniajgc
specyfike poszczegolnych sektorow
gospodarczych. Naszym celem nadrzednym jest
spetniane potrzeb biznesowych naszych klientow
poprzez realizacje szkolehh o najwyzszych
standardach jakosci bazujacych na
miedzynarodowym know-how w zakresie edukaciji
biznesowej. Wszystkie budowane przez nas
programy przygotowywane sg Ww oparciu 0
szczego6towe badania rynku i analizowane sg pod
katem ich praktycznej przydatnosci w biznesie.
Trenerzy i prelegenci, ktérych zapraszamy
wywodzg sie przede wszystkim ze sSrodowisk
biznesowych, nie brakuje ws$réd nich réwniez
prawnikow, autorytetow naukowych jak i
przedstawicieli administracji publicznej. Jest dla
nas niezwykle wazne aby by¢ postrzeganym przez
naszych klientéw przez pryzmat najwyzszej jakosci
ustug i prestiz. Wtadnie dzieki prestizowi oraz
temu, Zze jesteSmy catkowicie niezalezng i
neutralng instytucjg, mozemy liczy¢ na wsparcie
projekty, ktérzy petnig kluczowe role  w swoich
dziedzinach.

KONTAKT:

Anna Szuba
Kierownik projektu
e-mail: anna.szuba@certge.pl
Kom: 604 152 181, Tel. 22 651 80 75
Fax. 22 203 40 52

e-mail: info@certge.pl
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Prosimy o pisemne poinformowanie administratora bazy danych (faxem 22 230 40
B 52 lub drogg e-mailowa: info@certge.pl) w przypadku, gdy nie zyczg sobie Panstwo
otrzymywania tego typu informaciji.

RIIRER. . .. UlICAS aoonoooonnnoeannnocoannannaaaannooaaoancos
*WARUNKI UCZESTNICTWA, KOSZTY UDZIALU W KURSIE:
Kod pocztowy: ............. MiejscowosSC: ...
Do 6.02.2018 Od 07.02.2018
OSOBA AKCEPTUJACA UDZIAL
Imie i NAazWIisSKO: .
995 PLN + 23% VAT 1195 PLN + 23% VAT
Stanowisko/Dziat: e Oszczedzasz 200 PLN
Oswiadczam, ze zapoznatem sie z warunkami uczestnictwa*
i akceptuje je. Cena obejmuje: udziat w szkoleniu, dokumentacje, obiad podczas szkolenia,

przerwy kawowe.
DEfae .. POUDIS: vvee e Ceny nie zawierajg kosztow parkingu i noclegéw.
) Udziat pracownikéw jednostek budzetowych w szkoleniach jest zwolniony z VAT
T2 ooo0000000000 T TEE E-mail: oo w przypadku finansowania w przynajmniej 70% ze $rodkéw publicznych.
Prosimy w takim przypadku o przestanie o$wiadczenia.
OSOBA DO KONTAKTU
O Oswiadczam, ze udziat w zaméwionym  szkoleniu bedzie optacony w

- PODANIE JEJ DANYCH UEATWI KONTAKT W SPRAWACH ORGANIZACYJNYCH przynajmniej 70% ze srodkow publicznych .

Imie i NAZWISKO: oo Data: .....ocooevviniininnn. Podpis: .....cooeiiiiiiiiiin

Warunkiem uczestnictwa jest dokonanie wptaty przed kursem

StanoOWISKO/ D zZiat: ... s (w ciagu 14 dni od zgtoszenia) na konto
PKO Bank Polski S.A.: 08 1440 1387 0000 0000 1495 2551
Tel.: FaX: oo

W przypadku odwotania zgtoszenia w terminie krétszym niz 14 dni przed
L 01 = 1 S rozpoczgciem kursu uczestnik zostanie obcigzony petnymi kosztami szkolenia.
Mozliwe jest bezptatne delegowanie zastepstwa nawet w dniu rozpoczecia zajeé. W
Komu jeszcze, Pani / Pana zdaniem, mozemy przestac informacje o tym wydarzeniu przypadku odwotania zgtoszenia w terminie dtuzszym niz 14 dni przed szkoleniem
) | " organizator zwréci 100% dokonanej wptaty. Organizator zastrzega sobie prawo do
Imie - nazwisko: ... odwotania kursu z przyczyn niezaleznych oraz dokonywania zmian w projekcie
_ . szkoleniowym. W przypadku odwotania kursu przez Organizatora zobowigzuje sie

Stanowisko/Dziat: ... e on do petnego zwrotu dokonanych wptat.
Tel.: Fax: . I T rT T e g, ! . .- " .
Wyrazam zgodg na otrzymywanie informacji od CGE na podane adresy e-mail
E-mail (zgodnie z ustawg z dn. 29 sierpnia 1997 o ochronie danych osobowych - Dz.

U. z2002r. Nr 101, poz. 926 z pézn. zm.).
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